BTS CCST

CONSEIL ET COMMERCIALISATION
DE SOLUTIONS TECHNIQUES

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL

BLOC 1 : Conception négociation de solutions
technico-commerciales

BLOC 2 : Management de I’activité technicocommerciale

BLOC 3 : Développement de clientéle et de la relation

BLOC 4 : Mise en ceuvre de I'expertise
technico-commerciale

ENSEIGNEMENT GENERAL :

Culture générale et expression

Langue vivante étrangére

Culture économique, juridique et managériale

16 SEMAINES DE
STAGE EN ENTREPRISE

UNE FORMATION
PROFESSIONNALISANTE
UNE DOUBLE COMPETENCE
TECHNIQUE & COMMERCIALE

BTS CCST

CONSEIL ET COMMERCIALISATION
DE SOLUTIONS TECHNIQUES

VOLUME HORAIRE

ANNEE 1

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL 22H00

BLOC 1 4h 00
BLOC 2 4h 00
BLOC 3 5h 00
BLOC 4 9h 00
ENSEIGNEMENT GENERAL 9H 00

Culture générale et expression 2h 00
Langue vivante étrangére 3h 00
Culture économique, juridique 4h 00

et managériale

TOTAL HEURES : 31H 00

ANNEE 2

18H00

4h 00

4h 00

4h 00

6h 00

9H 00

2h 00

3h 00

4h 00

27H 00
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Filieres pour intégrer un BTS
Conseil et Commercialisation de
Solutions Techniques - BTS CCST

Baccalauréat STI2D
Baccalauréat STMG
Baccalauréat Général

Baccalauréat professionnel tertiaire
ou industriel.

Qualités recommandées pour
intégrer un BTS Conseil et
Commercialisation de Solutions
Techniques

Les qualités requises pour faire un BTS
Conseil et Commercialisation de
Solutions Techniques - BTS CCST sont

les suivantes :

e Aimer évoluer dans un environnement
informatique.

e Avoir des aptitudes pour mener a bien
des objectifs commerciaux.

e Savoir s’organiser pour gagner du
temps dans son travail.

e Apprécier le travail de groupe pour me-
ner a bien un projet technique.

e Aimer trouver des solutions tech-
niques pour satisfaire et fidéliser un
client.

e Aimer le contact humain et tout ce
qui concerne la communication avec
les clients.
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CONSEIL ET COMMERCIALISATION
DE SOLUTIONS TECHNIQUES

Vos missions dans les différents
secteurs d’activitées

Prospecter pour développer votre
portefeuille d’affaires.

Elaborer, présenter et négocier une
solution technique, commerciale et
financiéere adaptée aux besoins de
vos clients.

POUR TOUT RENSEIGNEMENT :

E-MAIL

ce.0781949v@ac-versailles.fr

@ http://www.lyc-villaroy-guyancourt.ac-
versailles.fr

(%3] @ villaroy
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LYCEE DE VILLAROY

2, rue Eugene Viollet le
Duc

78280 Guyancourt
Tel : 01 39 30 64 60



